
io operativo
strumentodi rilancio dei franchising

Il settoredelretail,soprattuttoneisettoriFmgceHoreca,
si confermanegliultimianniunodeipiùricettivi riguardo

i servizidi noleggiooperativo.Frale categoriedi beni più
noleggiate:IT (siahardwarechesoftware),arredie sistemi

di cassa,tecnologieaudiovideocomedisplaye videowall

Q)RobertoPacifico

Dare
alle aziendedelfranchising la

possibilitàdi sviluppare il proprio

businessinmodosostenibilean-

che dalpuntodivista finanziario.È questo

loscopodella partnershiptra Assofranchi-

sing, marchiostoricodellarappresentanza
delfranchisingitaliano aderenteaConfcom-

mercio - Imprese per l'Italia, eGrenke,a-

zienda leadernel mercatodel noleggio o-

perativo di benistrumentaliper il business.

In un contestoeconomicoincerto perle Pmi

diventasemprepiù complessoriusciread
ottenereunfacile accessoalcredito perpo-

ter avviareil propriobusiness. Edèqui che

inaiuto di franchisore franchiseeviene il no-

leggio operativo,opportunitàsmart eflessi-

bile per ogni impresachevuole investiree
crescereinmodo sostenibileperché,a dif-

ferenza dell'acquisto,nonvincolacapitali e
nonincide sull'indebitamentoaziendale.Un

All'edizionen.36 del SalonedelFranchisingdi Milanola gdo(a sinistralostandDespar),la ristorazionee il fitnesssonostati i settoripiù
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mercato,questo,chesecondoi datiAssi-

lea (Associazioneitaliana leasing),hachiu-

so il 2022con 92.000contratti(+14,94%

rispettoal 2021) e1,4miliardi di euroava-

lore (+20,67%rispetto al 2021).

"Crediamo cheil noleggiooperativopossa

essereunagrandeopportunitàper le azien-

de cheoperano infranchising-sottolineaAl-

berto Cogliati,segretariogeneralediAsso-

franchising-. Dall'ascoltodirettodeinostri

associatiè emersocomeil tema dell'acces-

soalcredito rappresentitalvoltaun ostaco-

lo insormontabileper quelle 750.000per-

sone dimissionate nel 2022chepossono

trovare nell'autoimpiegoenel modellodel

franchisinglastradaper riaffermarsi.Attra-

verso il noleggiooperativosiabbattonoal-

cuni degliostacoli chesipresentanoquan-

do siavviaun'attivitàe cosìgranparte del-

la liquidità aziendalepuò esseredestinata

adaltriscopi".

Considerandosettoredelretail èbenenota-

re cometecnologie equalitàdelle attrezza-

ture ricoprano un ruolofondamentaleeun

assetstrategico dicompetitività. Traleca-

tegorie di benichesonopiùfrequentemen-

te oggetto dinoleggiooperativovi sonole

tecnologie ITcomeadesempiocomputer,

tablet,sistemi dicassa,displaye audiovisi-

vo, gli arrediele attrezzaturetecniche.In I-

talia i territori cheregistranoi numerimag-

giori riguardo il noleggiooperativo nel set-

tore retailcorrispondono generalmentealle

regionidoveèmaggiorela densitàdi attività

commerciali:nell'ordineLombardia, Vene-

to, Emilia-Romagna, PiemonteeCampania.

"LePmichevogliono avviareo rinnovareun

businessnelretailpossonoquindi pianifica-

re inmodo più efficaceesostenibile il pro-

prio percorsodi crescita,privilegiandol'uti-

lizzo dibenistrumentali e tecnologiealpo-

sto dellaproprietà, inotticadipay-per- use"

-sottolinea Domenico Luciano,headofmar-

keting di Grenke-.Inoltre,il noleggiooperati-

vo èun facilitatoredelladigitaievolution del-

le imprese,perchéconsentedidotarsi del-

le tecnologiepiù aggiornatee performanti,

conunapiena sostenibilitàdalpunto di vi-

sta finanziario". ©

FRANCHISING:GIRO
D'AFFARI, RETI E PDV

Il fatturatodelfranchisingnel2022hasfiorato31miliardidieuro(+7,1%rispettoal 2021).
Positivoiltrenddicrescitadelnumerodi puntidi venditain franchisingcheharaggiuntoquota
61.162(+2,2%rispettoal 2021)edegliaddettioccupatichesonosalitia252.848(+6,2%
rispettoal2021).Nel2023sistimaunaprevisionediaumentodel fatturatonell'ordinedel +3%.

SOPRATTUTTO RETI ITALIANE

RETIATTIVE 954 100

RETI ITALIANE

RETICHEOPERANOIN ITALIA SOLO CON FRANCHISEEMA

CONSEDELEGALEIN UNPAESEESTERO

PUNTIDIVENDITA 61.162 +2,2

30.928

GIROD'AFFARIPDV IN FRANCHISINGE%SULPIL ( min euro)

GIROD'AFFARI:VAR.% 2022/21

GIROD'AFFARI: VAR.%2021/20

Fonte:RapportoAssofranchisingItalia2023

PROFILO DEL FRANCHISEE IDEALE (IN % -TOTALE RISPONDENTI^

COMPETENZESTRATEGICHEE FRANCHISEE FRANCHISEE

DISPONIBILITÀ FINANZIARIE ATTUALI IDEALI
DELTA

DISPONIBILITÀFINANZIARIA

SPIRITOIMPRENDITORIALE

CAPACITÀ DI COORDINARE TEAM

CAPACITÀ DI DEFINIRETARGET E
OBIETTIVISTRATEGICI

COMPETENZEDIMARKETING E
COMUNICAZIONE

COMPETENZEDI SALES
MANAGEMENT

INFORMATICHE/ IT

CONOSCENZALINGUE

ESPERIENZA PREGRESSANELLO

STESSOSETTORE

ESPERIENZA COMERESPONSABILEDI
NEGOZIO

SOFTSKILLS NELLAGESTIONE DELLE

RELAZIONI INTERPERSONALI

Fonte:RapportoAssofranchising-Nomisma2023
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